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Comega hoje
8° Salac de
Granitos

m Até dia 21, o Expo Center
Norte abriga o 8° Saldo In-
ternacional de granitos,
marmores e pedras orna-
mentais, em Sdo Paulo. O
evento traz 180 fabrican-
tes e fornecedores nacio-
nais e internacionais, com
novidades em pedras,
como uso de ardésia em
tampos para mesa de jan-
tar e pegas decorativas, €
aplicagdo na arquitetura,
construgéo civil e decora-
¢do. Além das pedras, 0 sa-
ld0 mostra também tecno-
logias de polimento de
mArmores e granitos, recu-
peragdo de pisos e novos
produtos.

VIDROS

Mostra com
120 fabricas

= No mesmo perfodo, o pa-
vilhdo azul do Expo Center
Norte receber4 120 exposi-
tores nacionais e interna-
cionais de vidros. O evento
trard novidades em produ-
tos e congressos técnicos
sobre fabricagao, transfor-
magio e utilizagdo do pro-

duto. Os expositores mos-
trardo ferragens e ferra-
mentas para vidro, vidros
para méveis e decoragdo e

para arquitetura e constru-
¢hio civil, além dos recen-

| NEGOCIOS
o
- Seminario
discute
7's
hotéis
m Nos dias 23 e 24 de no-
vembro, serd realizado o II
Semindrio Internacional
de Resorts, no Hotel Meli4,
em Séo Paulo, dirigido a
executivos, empresarios
de instituicoes bancarias,
fundos de pensdo, incor-
poradoras  imobilidrias,
construtoras, investidores
e profissionais do setor ho-
teleiro. Os 66 palestrantes
de oito pafses discutirdo
oportunidades de negécio
no Nordeste brasileiro,
abordando temas como in-
fra-estrutura, planejamen-
to, desenvolvimento e ten-
déncias do setor de re-
sorts. Inscrigbes pelo tele-
fone 0800-11-3883 ou
0800-114664.

LANCAMENTO
Ceramicas
para praia

m A oficina de cerimica
Brennan, do escultor reci-
fense Francisco Brennand,
langou pisos foscos para
dreas interna e externa e pi-
sos brilhosos com cores es-
pecialmente desenvolvidas
para piscinas. A linha fosca
¢ encontrada em vérios ta-
manhos e caracteriza-se
pela aparéncia ristica, com
nuances lisa ou em relevo.
A linha com brilho tem co-
res azul turquia, azul caribe
e 4gua azul. A grife é reco-
nhecida pelo seu processo
artesanal e efeitos especiais
obtidos pela utilizagdo de
fornos de queima direta.
Em Sio Paulo, pode ser en-
comendado na loja Benelli,
telefone: 3043-9344.

— Da Redagio
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Demanda crescente no ABC

m boa procura, mantendo a velocidade de vendas dos langamentos

| Luzia Zocchio
|| Da Redacao

crescimento lento,
porém progressi-
vo, do setor de ser-
vigos no Grande
ABC tem sido o
grande responsavel pelo suces-
so de vendas dos lancamentos
imobilidrios comerciais para es-
critérios. A velocidade de ven-
das na planta dos tltimos langa-
mentos, desde 1996, tem sido
em média de trés meses para a
comercializagio de 60% do em-
preendimento. Segundo os pro-
fissionais do mercado, o poten-
cial de negécios ainda é muito
grande. Explorando esse poten-
cial, em breve, a construtora
Itororé Habitagées, em parceria
com a Aparecido Viana Iméveis,
langard mais um empreendi-
mento comercial em Santo An-
dré, agora na rua Catequese.
Segundo Ulisses Donadelli,
proprietario da Itoror6, os lan-
camentos comerciais tém sido
freqiientes no Grande ABC, po-
rém, ainda ndo foram suficien-
tes para atender a procura. En-
tre eles, estao 0 Amazonas Cen-
ter, lan¢ado no fim de 1996, em
S3o Caetano, com 80 salas mo-
dulares; o Executive Center,
com 16 andares, também em
S3o Caetano e j4 em funciona-
mento h4d aproximadamente
dois anos; e 0 Monumental Bu-
siness, lan¢ado no ano passado,
no mesmo municipio. Em Santo

André, o Thau, da Construtora

curadas para locagiao
it € P =

clientes, servigos, helipontos e
equipados com modernos siste-
mas de seguran¢a. “Estamos
percebendo uma grande trans-
formagéo na regido. H4 muitas
universidades aqui, o que tem
contribuido para aumentar O
numero de profissionais libe-
rais na regido, como médicos,
dentistas, advogados e analis-
tas de sistema, que acabam ins-
talando seus consultérios e até
fixando residéncia no Grande
ABC”

Investimento seguro — O
proprietdrio da Aparecido Via-
na Iméveis disse que toda a re-
gido é muito carente de iméveis
comerciais e a procura é muito
grande, principalmente em Sao
Caetano. “Por causa dos incen-
tivos fiscais, o municipio tem
sido muito procurado por pro-
fissionais liberais e empresas de
servicos e a velocidade de ven-
das 14 é um pouco maior do que
nos outros munic{pios do Gran-
de ABC”, disse Viana.

Ele disse que as unidades no-
vas disponfveis hoje sado de re-
venda, prontas ou ainda em
construgio, e que hd também
muita procura por locacao e por
isso o mercado atrai investido-
res. “Nos perfodos de crise e ins-
tabilidade financeira temos um
ntimero maior de negécios, por-
que o comprador de imével ndo
corre risco. E um investimento
seguro, porque as salas em edi-
ficios modernos sdo muito pro-

Pina & Alves, deverd ser i

rado no fim deste més e, em Sdo »

Bernardo, o Business Tower, ao
lado do flat Twin Towers.

Os flats dirigidos a executi-
vos sa30 novos produtos no mer-
cado imobilidrio do Grande
ABC, que também tém obtido
sucesso em vendas. Em Sao Ber-
nardo, hd o Twin Towers e, em
Santo André, o i Plaza,

um aluguel estimado em torno
de R$ 1,5 mil e sdo alugadas
com facilidade.

Mas o proprietério da Itorord,
Ulisses Donadelli, disse que os
investimentos variam de acordo
com a realidade econémica.
“Atual estamos viabili-

que ja estd com 60% dos 200
apartamentos vendidos.

Com a falta de escritérios no-
vos no mercado, 0 novo em-
preendimento da Itororé, que
sera comercializado pela Apa-
recido Viana Iméveis, também

zando lan¢amentos em terrenos
onde a condigdo de compra seja
melhor, e procuramos enxugar
gastos para que o produto seja
competitivo.”

O vice-presidente da ACI (As-
sociagdo dos Construtores e In-

deverd ser vendido rap
te. Donadelli antecipou que o
edificio de escritérios na rua
Catequese terd 16 andares, com
oito salas modulares por andar,
a partir de 40 metros quadra-
dos, até o andar inteiro, com
320 metros quadrados, Segun-
1iHo estimativa do proprietdrio
la Itorord, os mddulos de 40
etros quadrados deverdo ter
\prego em torno de R$ 49 mil.
Ele aposta no sucesso dos
prédios inteligentes, com esta-
] ento inclusi p
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mercado de iméveis para comércio de varejo,
i incuindo lojas de rua e centros comerciais, nao
tou 0 mesmo movimento durante este ano

R$ 350.

no,is municfpios fecharam suas por-
cip ¢ demoraram meses para reabrir
5 outro locatdrio ou proprietdrio
se interessasse em investir em
novo empreendimento; outras
. da permanecem fechadas. Em lo-
ais menos valorizados comercial-
re, e menos saturados de lojas,
m, 05 empreendimentos comer-
ais iveran sucesso, como o Centro
ercial Arco [ris, recém-inaugu-
o em S3° Bernardo, com 27 lojas.
Wreendlmento da M. Bigucci, 0
7o Comercial Arco fris foi cons-
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Grande ABC. Muitas lojas nos centros dos prin-

o na rua dos Vianas, 1529, para atender os
gradores da regido. O centro fica ao lado do resi-

aumenta.”

corp do Grande ABC),
Milton Casari, disse que hoje o
imével comercial estd sendo o
melhor filio do mercado, pois a
regido carece de prédios moder-
nos. “As empresas prestadoras
de servigo e profissionais libe-
rais querem ggtar nos melhores
enderecos €fisso cria uma de-
manda pdr Asses imbveis”.
Aparedilo Viana deverd co-

a comercializar as
do préximo langa-
co_mercial, da Itorord, no
b iR janeiro. O

3
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~ llLojas sao um mercado fraco

trufda de 600 m? e as lojas possuem tamanhos de
11 a 18 metros quadrados, com aluguel a partir de

Erica Soares, gerente de locagéo da Corazza Imé-
veis, disse que h4 mais oferta do que procura no mer-
cado, e que os iméveis vagos nos centros das cidades

do Grande ABC estdo com prego muito
[ clevado para a locagdo. “Alguns pro-

sucesso de prietdrios j4 entenderam a atual situa-

- ¢do da economia e reduziram os valo-

lojas esta res, mas Mesmo COm pre¢os compati-

pal

veis com o mercado, est4 diffcil alugar.”

||gad0 aos Ela deu o exemplo de um imével

localizado no centro de Sdo Bernar-

Iuga res do, com 350 metros quadrados, cujo

menos vglor do aluguel estd em R$ 1,5 mil.

“E um imével muito bem localizado,

saturados mas nio conseguimos alugar hoje
por esse prego.”

O gerente de vendas da Corazza,

Sérgio Campos Coelho, disse que tem em seu ca-
dastro aproximadamente 1,5 mil estabelecimentos
comerciais & venda, entre lanchonetes, postos de
gasolina, supermercados e outros. “Quando h4 cor-
te de funciondrios em grandes empresas, a procura

—Lz
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