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CONSTRUCAO
Esteira eleva
producao

na obra

=m Um recurso pouco comum
em ‘obras civis foi adotado
pela Construtora Moura,
Schwark e pela Philipp Holz-

na construgio do novo
prédio do Hospital Alemio
Oswaldo Cruz, em Sao Paulo.
Uma esteira de mineragéo,
com 50 metros de compri-
mento, estd sendo usada para
retirar terra dos niveis nos
quais serdo construidos trés
subsolos do edificio. Segundo
a empresa, além de resolver o
problema da retirada de ter-
ra, a esteira proporcionou ex-
celente produtividade nesta
fase da construgéo.

ATELLIER

Sofa sempre
limpo

u 0 Atellier das Capas de Sofd,
de Santo André, passa a con-
tar a partir desse més com um
grande nimero de pegas em
estoque. Antes, a confecgio sé
atendia sob encomenda mas,
em vista da boa aceitagao dos
clientes, passa agora a ofere-
cer pegas prontas. O Atellier
oferece um grande niimero de
estilos, estampas, tamanhos e
modelos de capas para se ade-
quara qualquer tipo de sofd. A
confecgiio passa a trabalhar
também com tecidos importa-
dos. Informages: 415-8018.

moveis

« Saba
Diario do Grande ABC * 5 0,3 de julho de 1999

Imovel de luxo fora do pais

Imobilidrias oferecem negocios N0 exterior a clientes de alto poder aquisitivo

|| Ciarice Brandio
)| Da Redagao

ol, conforto e mordo-
mia sao palavras ma-
gicas na hora do lazer
e brasileiros endi-
nheirados. De olho
nesse filao de empresérios e exe-
cutivos com conta bancéria gor-

bab4 e 4reas de esportes como 0
golfe. “Estamos confiantes no po:
tencial de vendas do projeto.
claro que sé atende um publico
com alto poder aquisitivo, mas a
facilidade de pagamento e a eco-
nomia estéve] dos Estados Unidos
“esses mprador!s”,

da, imobilidrias investem em um 00093n,mm39 andares, tem
negécio lucrativo: vender e locar  apartamentos de 63 m? de drea
iméveis de alto padrio fora do titil e prego inicial de US$ 218 mil
Brasil, localizados em cidades ou  Nos outros prédios, os iméveis
estAncias turisticas, com ampla  custamaté US$ 2,5 milhoes.
cobertura de servi- Embora a estru-
gos condominiais. 7 tura de lazer e de
Ha tempos os bra- Miami @ 0  servigossejaampla,
sileiros de classe z o elevado niimero
média  procuram pOIO do de apartamentos
Miami (EUA) em joga o valor do con-
busca de diversdo marcado dominio para baj-
nos parques temati- [ QU@ mais xo: de US$ 300 a
cos como Disney US$ 500, de acordo
World, o maior ex- atrai o com as medidas do
emplo desse movi- imdvel.
mento, Os mais comprador “Quem compra e
abastados, porém, em Miami pode se

cansaram-se de dividir os hotéis
com hordas de brasileiros em fé-
rias e optaram por ter um imével
préprio na cidade.

Para atender 4 demanda da re-
gido, a M.Bigucci, de Sao Bernar-
do, acabade assinar um acordo de
comercializagio do Ocean Club
Apart Hotel e Resort, com data de
entrega prevista para daqui a 18
meses. Trata-se de um flat que faz
parte do Condominio Williams Is-
land, em Miami Beach, e que ofe-
rece servicos de marina, estacio-
namento com valet service, cabe-
leireiros, recreagio infantil com
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odos do ano. Nesse
slicaique o valor
ocacao é de US$ 300
mB, gndo que metade vai

obolso do proprietdrio e me-

beneficiar da legislagio norte-
americana de financiament
ressalta Sérgio Ferrador, di
da Multiply Realty, que tamb¢
vende imdveis na cidade. O com-
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prador pode financiar até 70%do adeficacom aadministradora do
valor do imével em até 30 }' + no caso uma rede de hotéis.
com juros anuaisde 6%a 7%, Numdohﬁnovemosno mer-
Outro beneficio é mcebe_r 0 ¢ado norte-americano, com qua-
imével, como € prética nos Esta- 'y torres e vendidas,
dos Unidos, com eletrodoméstj- ﬂnf,gedeetm'csaell‘mm
cos (fogdo, geladeira, etc.), armg. uﬁ gndo construfdas, Ferrador

rios embutidos, entre outros IMB
de acabamento.

Por se tratar de um flat, os
prietrios ainda podem locar 0
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wxolica que, Na virada do ano,
2 houve a desvalorizacio
i o movimento foi de ven-
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os compradores locais, ja que os
brasileiros vendiam seus iméveis
a qualquer prego para se livrarem
das dividas.”

Agora, segundo Ferrador, com
aobtengdo de uma discreta estabi-
lidade do délar, as compras, que
giram em US$ 180 mil, voltaram a

. “A maioria dos compra-
dores sdo do Sudeste, mas a pouca
distincia da Flérida, faz os nordes-
tinos também se interessarem.”

AM¢6dulo Engenharia escolheu
outro ponto para investir: Uru-
guai. A construtora acaba de en-
tregar o condominio Torres del

eto (e) e Marcos (d) acreditam no émo dasvendas do Ocean Club, em Mlaml

Puerto, na marina Puerto Del Bu-
ceo, em Montevidéu, com 13 mil
m’ de jardins e 33 mil m’, de drea
construida. Com trés torres de 18
andares, possui apartamentos de
quatro, dois e um dormitério e
pregos de US$ 160 mil a US$ 320
mil. “Como nosso negécio é vol-
tado para o mercado interno, a
maior dificuldade é saber o que os
uruguaios querem”, diz Antdnio
Messa, diretor. O

Onde Encontrar - M.Bigucci: 457-
1233; Método Engenharia: 820-
6866; Multiply Realty: 6128-1919,
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